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Antje Kingma, inwoner Dalfsen en ondernemer “Boerhoes”, 0529-401878, info@boerhoes.nl

Ik ben Antje Kingma. U kent mij. U kent mij ais actieve inwoner van onze gemeente, van de vele activiteiten en
bijdrages die ik met hoofd en hart lever aan onze gemeenschap, aan het Vechtdal en mijn Duurzaam Dorp
Hoonhorst. Daarnaast ben ik eigenaar van Boerhoes, een onderneming met een Bed & Breakfast met 3 2-
persoonkamers, een boerencamping met 15 plaatsen, en een theetuin met kunst.

De verhoging van toeristenbelasting in onze gemeente moet vandaag van tafel.

Het lijkt zo makkelijk, sterker nog, het is zo makkelijk om via de toeristenbelasting de gemeentelijke begroting
kloppend te maken. Maar aan dat ene regeltje tussen al die andere in de huidige voorstellen zit meer vast dan u

nu denkt.

Ik werk in een voor de gemeente belangrijke sector. Niet alleen ik als ondernemer verdien aan mijn
bedrijfsactiviteiten , maar wist u dat de gasten van mij en mij collega’s samen ettelijke tientallen miljoenen euro’s
naar Dalfsen en omstreken brengen? Dat wij niet alleen werken voor een inkomen voor onszelf, maar ook voor
een groot deel van het inkomen van bedrijven en personen elders in onze gemeente? Dat wij zorgen voor een
flink aandeel in de werkgelegenheid, bij ons zelf, maar ook bij bedrijven buiten de sector?

Ik woon op het platteland en daar weten we: een melkkoe moet je goed voeren. Anders kost het de koe en de
boer de kop. In heel Dalfsen en ver daar buiten wordt geprofiteerd van onze opbrengst, maar bij mij en mijn
collega’s is het vet allang van de botten.

Ik ben ondernemer in een moeilijke en snel veranderende markt. Voor mijn bedrijf geldt dat het nu een kwestie
is van creatief zijn en de laatste eindjes aan elkaar knopen. Hetzelfde geldt voor mijn grote en kleine collega’s.
Ons staat het water aan de lippen. Wij werken samen met man en macht om het tij te keren. Draag uw steentje
bij: geen verhoging van de tarieven van de toeristenbelasting. Help mij, help ons, werk samen met ons, voor
een toekomst voor mijn onderneming, voor mijn collega’s, de Gemeente, haar inwoners en het 'andere’

bedrijfsleven in Dalfsen.

U kent mij. Als initiatiefnemer van Duurzaam Hoonhorst. Van mijn inzet voor de toeristisch recreatieve sector in
Dalfsen en Vechtdal-breed. Van mijn andere grote en kleinere bijdrages in dit huis en daarbuiten. Ik sta hier niet
alleen voor mijn bedrijf. Of voor mijn collega’s, maar ook voor het algemeen belang. Dat weet u, u kent mij. Mijn
hart ligt op mijn erf, in Hoonhorst, in Dalfsen en in het Vechtdal. En ik vind, ik weet dat het anders moet, en ben

overtuigd in mening en ervaring dat het anders kan.

Laten we samen zorgen voor een economisch en sociaal duurzame toekomst voor mij, mijn collega's en heel
onze gemeente. Dat is wat ik vraag.

Ik ben ondernemer. Dat betekent rekenen met vraag en aanbod, met winst en verlies. Als u kiest voor het
verlies van de tariefsverhoging, waar ligt dan de winst?

Daarvoor gaan we samen aan het werk:

Ons aanbod:

Ik en mijn collega’s zorgen voor de instandhouding en vergroting van onze bijdrage aan de gemeentelijke
economie, werkgelegenheid & leefbaarheid. Dat levert viteindelijk een veelvoud van het bedrag op via diverse
andere heffingen in onze sector en daarbuiten en het voorkomen van andere uitgaven als uitkeringen etc.

Ik en mijn collega’s zorgen samen, en samen met Vechtdalmarking, voor de promotie van Dalfsen en het
Vechtdal, en laten ook zien dat het hier mooi wonen, werken en leven is. Geen toeristenbelastingverhoging is

de beste citymarketing.



Ik en mijn collega's willen graag samen met u aan tafel, samen met u aan de slag om voor allen een betere
toekomst te bewerkstelligen. Samenwerken levert altijd winst. In Dalfsen liggen de mogelijkheden voor het

oprapen.
EnU?

U vergroot de winst door het maken van keuzes. De wereld veranderd in hoog tempo. Meer of eigenlijk minder
van hetzelfde zoals nu voor ons ligt is een deodlopende weg. Ga aan de slag, maak echt nieuw beleid, maak
een echt plan, passend bij deze tijd en klaar voor de toekomst. Creéer voor mij en allen buiten dit huis de
mogelijkheden om ons te ontplooien, dat betaald zich zeker weten terug in klinkende munt.

Dat is de winst voor de toekomst. En nu dan? Hoe krijgen we vandaag de kas kloppend?

Ik als ondernemer heb een visie, een ondernemingplan, heb de investeringen begroct en heb wat reserves
opgebouwd . In deze moeilijke tijd voor mijn cnderneming gebruik ik mijn reserves om van dat laatste dubbeltje
een boterham te kopen en te zorgen dat ik niet achteruit boer. [k zou er wat graag een kwartje van willen

kunnen maken op mijn erf, maar dat zit er nu echt niet in.
U heeft een missie en visie, daar weet ik alles van. Maar ik mis het bijpassende plan, u heeft wel wat begroot en
u heeft zeker reserves om te investeren. U kunt een miniem dee!l van de reserves gebruiken om nu te

investeren voor maximale winst in de toekomst. U wel. U zeker!

Geen verhoging van de toeristenbelasting is winst voor alles en iedereen in de hele gemeente en vuit heel
concreet de gemeentekas en de portemonnee van ondernemers en inwoners in de gemeente, in de nabije en
verre toekomst. Te verdienen met een minieme, risicoloze investering.

Dat geldt ook Vechtdal-breed. Wat denkt u nu? Maar in Ommen en Hardenberg....laten we 1 lijn aanhouden?
Als er 1 schaap over de dam is, volgen er meer, dat weet ik uit ervaring. Maar dat wil niet zeggen dat ze naar de

groene weide gaan.
Wees ambitieus: wees de eerste op het goede pad. Innovatieve boeren plukken de beste vruchten!
Wees ambassadeur: deel uw visie & het succes met de buren. De bomen groeien niet tot aan de hemel, maar

de ocgst kan een stuk beter, ook voor hen.

U kent mij.
Ik ga voor de kansen. Ik ga voor de winst, voor mij als inwoner & ondernemer, voor de Dalfser inwoners &

ondernemers, voor de gemeente Dalfsen & zeker voor de winst voor het algemeen belang.
U kent mij. Ik ga voor een cptimaal resultaat voor alles en iedereen. Ga mee!
En zeg tegen de tariefsverhoging nee!

En dan nog even dit: dit is een persoonlijke oproep vanuit heel mijn hart en hoofd. Zeer zeker ook een zeer
zakelijk gefundeerde oproep. Voor feiten & cijfers kunt u bij mij, mijn collega’s, de RECRON, Vekabo en het
RBT Vechtdal Overijssel terecht.

U bent uitgenodigd!



